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dice il presidente della Fise Marco 
Di Paola alla presentazione ospi-
tata direttamente sul manto erbo-
so. «Piazza di Siena è una venue 
olimpica, potrebbe avere i cinque 
cerchi» secondo il presidente del 
Coni Giovanni Malagò. È «una co-
stante dello sport a Roma», man-
cata solo in circostante eccezio-
nali come la guerra. Il presidente 
di Sport e Salute Marco Mezzaro-
ma parla di «un luogo magico». 
L’auspicio è che «un giorno possa 
nascere una Fondazione, così co-
me succede a New York, nella 
quale convogliare tutte le energie 
di questo luogo unico, comprese 
quelle del concorso che abbiamo 
l’onore di organizzare con la Fi-
se». Una kermesse, viene sottoli-
neato, gratuita: utile soprattutto 
a far crescere la passione per l’ip-
pica, con spazi dedicati anche ai 
più piccoli.

A dare maggior pregio allo sto-
rico concorso, l’ingresso nelle Ro-
lex Series che, inaugurate lo scor-
so anno, raccolgono sette eventi 
considerati nell’elite del calenda-
rio internazionale di salto ostaco-
li. Si entra nel vivo venerdì 23 
maggio per l’attesa Coppa delle 
Nazioni Intesa Sanpaolo. il mo-
mento clou della giornata seguen-
te è il Trofeo Loro Piana per poi ar-
rivare al gran finale di domenica 
con l’ambito (e ricco) Rolex Gran 
Premio Roma.
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Pedrollo - è percorribile solo sviluppando 
in parallelo reti resilienti, in grado di ge-
stire lo stop and go delle rinnovabili. 
L’esperienza del recente black out in 
Spagna, che a noi è costato lo stop per 
due giorni della nostra azienda locale,  
ci conferma la necessità di continuare 
ad investire in questo settore, strategico 
e complementare rispetto alle rinnova-
bili: è un trend in atto che vogliamo ca-
valcare». Trend globali che sostengono 
anche il filone di business principale del 
gruppo, la movimentazione dell’acqua, 
area che Pedrollo presidia con una pro-
duzione annua di oltre 3,5 milioni di 
elettropompe destinate a 160 paesi in 
tutto il mondo. «Oltre alle esigenze con-
suete, se guardiamo alle siccità o ai fe-
nomeni alluvionali - spiega - vediamo 
una necessità crescente di spostare e 
gestire l’acqua, con il cambiamento cli-
matico a rappresentare una spinta deci-
siva per il settore: nel mondo c’è un la-
voro spaventoso da fare per soddisfare 

‘ Le previsioni per il 2025 
vedono una stima di oltre 
560 milioni (+10%) 
nonostante la frenata 
della  Germania

viaggi estivi, tokyo la più 
ambita ma c’è anche alghero
Tokyo è la meta più richiesta dai 
turisti a livello mondiale per i viaggi 
dell’estate 2025. A rivelarlo è l’annua-

le Travel Trends Report del Master-
card Economics Institute in base alle 
quote sul totale dei voli prenotati tra 
giugno e settembre rispetto allo 
stesso periodo del 2024. Tra le desti-

nazioni più scelte tra gli europei c’è 
anche Alghero (12° posto). A Tirana 
va il primato  per la crescita di preno-
tazioni europee tra il 2019 e il 2024: 
merito soprattutto dei turisti italiani.

Luca Orlando

Italia (due volte), Stati Uniti, Spagna e 
ora Germania. Con l’ingresso della te-
desca Kw Generator nell’orbita del 
gruppo, Pedrollo chiude la quinta ac-
quisizione in sei anni, proseguendo nel 
proprio percorso di crescita che tra svi-
luppo organico e proiezione esterna 
porta la multinazionale veronese oltre 
il mezzo miliardo di ricavi, il massimo di 
sempre, livello più che doppio rispetto 
a quello pre Covid del 2019. «Il percorso 
di M&A - spiega l’ad Giulio Pedrollo - è 
ormai un componente strategico del 
gruppo, un modo per integrare rapida-
mente all’interno tecnologie o prodotti 
che non abbiamo. Svilupparli da zero ri-
chiederebbe tempo ma il tempo è pro-
prio ciò che il mercato oggi non ti dà». Il 
target tedesco, la cui quota di maggio-
ranza è stata rilevata dalla controllata di 
Pedrollo, Linz Electric, è Kw Generator, 
azienda da 20 milioni di ricavi che opera 
nel settore dell’energia, realizzando ge-
neratori sincroni e relativi sistemi di 
controllo. L’integrazione con gli alter-
natori prodotti da Linz permette così di 
offrire un portafoglio completo per ogni 
applicazione che richiede energia. «La 
strada della transizione green- spiega 

Rilevata la tedesca KW, 
quinta acquisizione del 
gruppo veneto in sei anni   

Meccanica

L'ad Pedrollo: «Da climate 
change e  transizioni  spinta 
ai business  acqua e energia»

ambientale, che hanno richiesto 
una nuova approvazione del 
progetto esecutivo. 

«È grande la soddisfazione di 
aprire questo cantiere», ha com-
mentato Guerrieri. «È un’opera 
statale ma ci mettiamo volentieri 
dei nostri fondi perché significa 
lo sviluppo di Livorno e della To-
scana», ha detto Giani.

I lavori dureranno cinque an-
ni. Le opere marittime compren-
dono la realizzazione di una di-
ga foranea esterna di 4,6 km, 
composta dal nuovo molo di so-
praflutto (Diga Nord) e dalla 
nuova Diga della Meloria in sot-
toflutto (mentre quella vecchia 
verrà demolita). Verranno poi 
realizzate dighe interne per 2,3 
km, a delimitare le nuove vasche 
di colmata (130 ettari) che si ag-
giungeranno a quelle già esi-
stenti (70 ettari). Gli interventi di 

dragaggio saranno diretti al-
l’imbasamento delle nuove ope-
re, all’approfondimento dei fon-
dali del canale di accesso e alla 
realizzazione dei bacini e delle 
darsene interne. Al nuovo presi-
dente dell’Authority resterà da 
sciogliere un nodo strategico, il 
futuro terminal contenitori da 
realizzare attraverso il project 
financing, nodo che rischia di 
ingarbugliarsi dopo la manife-
stazione di interesse presentata 
nel gennaio scorso da Msc con 
Fratelli Neri e Lorenzini & C, che 
è stata seguita da quella per la 
costruzione e gestione del 50% 
del terminal presentata poche 
settimane fa dal Gruppo Grimal-
di. Ora sul tavolo ci sono due 
proposte inconciliabili di due 
gruppi concorrenti.

—Silvia Pieraccini
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‘ I lavori dureranno 
cinque anni e 
comprendono una diga 
foranea esterna di 4,6 
chilometri

Torna Piazza di Siena,
kermesse tra sport
e tutela del patrimonio

Pedrollo, con l’M&A record 
di ricavi a 500 milioni 

la domanda, ecco perché non ci voglia-
mo fermare». Percorso di crescita che 
Pedrollo ha rilanciato in particolare nel 
2020 con l’acquisto della statunitense 
Superior Pumps, azienda a stelle e stri-
sce che ha portato il mercato Usa a vale-
re circa un quinto delle vendite e su cui 
ora incombe la scure dei dazi, azione di 
Trump che ha già portato Pedrollo ad 
aumentare i listini nell’ordine del 10%. 
«Un ostacolo in più - aggiunge l’im-
prenditore - anche se la filiera locale è ri-
dotta e alla luce di ciò che si produce in 
quel paese mi pare difficile che nel no-
stro settore si possano sostituire del tut-
to  i prodotti europei». Le previsioni per 
il 2025 vedono una stima di oltre 560 
milioni, progresso superiore al 10% no-
nostante il rallentamento della princi-
pale economia europea, la Germania, 
terreno dell’ultima acquisizione. «Ci 
siamo posti questo problema ovvia-
mente - ma ciò che vediamo per Kw è la 
presenza in settori resilienti, come ma-
terial handling, riciclo dei materiali, o 
refrigerazione mobile, comparti in sa-
lute che sostengono la domanda di ge-
neratori e alternatori. Il rallentamento 
in Germania è evidente ma credo che il 
Paese abbia la capacità di ripartire». 
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Accordo Masaf
Sigaro Toscano
da 250 milioni
per la filiera

Silvia Pieraccini

Si allunga fino a dieci anni il 
nuovo accordo, firmato ieri a 
Lucca, tra Manifatture Sigaro 
Toscano (Mst) e ministero del-
l’Agricoltura, che impegna 
l’azienda leader nella produzio-
ne di sigari ad acquistare ogni 
anno almeno 2.200 tonnellate di 
tabacco Kentucky dai 185 colti-
vatori italiani, per un valore sti-
mato di 25 milioni di euro annui, 
250 milioni fino alla campagna 
2034-2035. Il tabacco Kentucky 
made in Italy è utilizzato per il si-
garo Toscano, il prodotto-prin-
cipe della manifattura che ha 
stabilimenti a Lucca e a Cava de’ 
Tirreni (Salerno).

L’intesa è stata firmata dal 
sottosegretario Giacomo La Pie-
tra, dall’amministratore delegato 
di Mst Stefano Mariotti e dai pre-
sidenti delle principali associa-
zioni tabacchicole italiane, e ha 
preceduto il tavolo tecnico desti-
nato a delineare le strategie del 
comparto, considerato «uno dei 
più identitari del made in Italy». 

L’accordo Mst-Governo punta 
a dare continuità alla filiera ita-
liana del tabacco Kentucky. «Da-
re certezze agli agricoltori in ter-
mini economici e di durata, addi-
rittura decennale come in questo 
caso – afferma La Pietra - con-
sente soprattutto a chi ha di-
mensioni piccole e medie di pro-
grammare le attività e gli investi-
menti produttivi, a tutto vantag-
gio dei lavoratori e del futuro 
della filiera tabacchicola». 

E’ dal 2013 che Manifatture Si-
garo Toscano sigla impegni plu-
riennali col Ministero, e questa è 
la prima volta che la durata ab-
braccia dieci anni: «Vogliamo 
dare un segnale chiaro e forte 
sulla centralità della nostra filie-
ra tabacchicola italiana - spiega 
l’ad Mariotti -. In questi anni ab-
biamo avviato progetti di agri-
coltura 4.0, di sostegno al ricam-
bio generazionale e investimenti 
per il miglioramento produttivo 
e qualitativo delle aziende tabac-
chicole, e vogliamo continuare a 
dare certezze in termini di occu-
pazione, presidio del territorio e 
qualità del prodotto». 

La filiera del tabacco Ken-
tucky in Italia coinvolge 185 
aziende agricole, con una super-
ficie coltivata di oltre 1.200 ettari 
e più di 1.800 addetti. Le aree in-
teressate dalla coltivazione si 
concentrano in Toscana, Lazio, 
Campania, Umbria e Veneto. Il 
2024 è stato un anno di risultati 
record per Manifatture Sigaro 
Toscano, che nel dicembre 2023 
è stata acquisita al 100% da un 
gruppo di investitori formato da 
Luca di Montezemolo, Piero 
Gnudi, Aurelio Regina e France-
sco Valli, riuniti nella società Le-
af BidCo. “L’anno scorso abbia-
mo registrato una crescita del-
l’export del 30% - ha spiegato 
Mariotti nel febbraio scorso, in 
occasione della presentazione 
del nuovo Sigaro Toscano Aquila 
dalla lunga stagionatura - Il 
trend ci sta proiettando verso 
nuovi mercati con grandi aspet-
tative”. Uno di questi è la Cina, 
dove in novembre è stato spedito 
il primo carico di Sigaro Tosca-
no, diretto ai duty free degli ae-
roporti. Nel 2023 Mst aveva rea-
lizzato ricavi per 126,5 milioni di 
euro con un margine operativo 
lordo (ebitda) a 39,5 milioni e 238 
milioni di sigari venduti. 
L’export oggi pesa intorno al 36% 
del fatturato.
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Intesa di dieci anni tra 
l’azienda, il ministero 
e 185 coltivatori italiani

Tabacco Kentucky

Nicola Barone

La cornice raffinata di Villa Bor-
ghese. L’emozione dello spettaco-
lo di sport con il richiamo di gran-
di campioni nel solco della sua 
gloriosa storia. È molto oltre l’or-
dinaria accezione di concorso ip-
pico Piazza di Siena, l’appunta-
mento che Roma si prepara ad ac-
cogliere dal 21 al 25 maggio.

Novantadue edizioni che rap-
presentano anche un esempio 
virtuoso di come lo sport possa 
contribuire concretamente alla 
tutela del patrimonio. Grazie alle 
risorse generate dal concorso ne-
gli ultimi sette anni, dalle Antiche 
Tribune alla Mostra dell’Aqua Felix 
dei beni storico-artistici trovano 
nuova luce attraverso interventi 
di restauro realizzati in accordo 
con la Sovrintendenza Capitolina 
ai Beni Culturali. Così come arti-
colati sono i progetti di “alta bota-
nica” portati avanti durante l’in-
tero anno. «Organizzare un even-
to in un monumento come questo 
dà un senso di responsabilità», 

A Roma dal 21 al 25 maggio
la tradizionale vetrina 
internazionale

Equitazione

Darsena Europa, lavori 
al via: traffici marittimi 
raddoppieranno 

Non è stata la “classica” posa 
della prima pietra, ma il senso è 
lo stesso: un camion da cava che 
scarica terra e sassi ha dato sim-
bolicamente il via, ieri mattina, 
ai lavori di uno dei più grandi 
progetti portuali italiani di tutti 
i tempi, la nuova Darsena Euro-
pa di Livorno destinata a rad-
doppiare i traffici marittimi eli-
minando le strozzature logisti-
che. Costo previsto più di 700 
milioni di euro, di cui 550 di 
opere marittime finanziate in 
gran parte dal Governo. 

La cerimonia, a cui hanno par-
tecipato tutte le istituzioni locali, 
è stata l’ultima uscita pubblica 
del presidente dell’Autorità por-
tuale del Mar Tirreno settentrio-
nale, Luciano Guerrieri (è anche 
commissario straordinario per la 
Darsena Europa), che tra pochi 
giorni, appena concluse le pro-
cedure parlamentari, verrà so-
stituito da Davide Gariglio, 58 
anni, avvocato torinese ex parla-
mentare Pd, designato dal mini-
stro Matteo Salvini d’intesa col 
presidente della Regione Tosca-
na, Eugenio Giani. 

Dopo la cerimonia è stato fir-
mato il verbale per la consegna 
dei lavori delle opere marittime, 
aggiudicati (era un appalto inte-
grato) a fine 2021 – quindi più di 
tre anni fa – a un raggruppa-
mento d’imprese formato da 
Fincantieri Infrastructure Opere 
marittime, Società Italiana Dra-
gaggi, Sales e Fincosit per 377,4 
milioni di euro. Nel frattempo i 
costi sono lievitati, sia per l’au-
mento dei prezzi dei materiali 
che per le prescrizioni imposte 
in fase di valutazione d’impatto 

Cantiere da 700 milioni, 
di cui 550 di opere sul mare 
finanziate dal Governo

Il progetto

Il portafoglio prodotti. Ora è completo per ogni applicazione che richiede energia
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Dal 16 maggio sarà possibile fare
domanda per il bonus giovani,
l’agevolazione rivolta ai datori di lavoro
per incentivare le assunzioni di under 35.
L’incentivo consiste nell’esonero dal
versamento del 100% dei contributi
previdenziali a carico del datore di
lavoro, per unmassimo di 24 mesi, a
esclusione di premi e contributi Inail, in
relazione all’assunzione con contratto a
tempo indeterminato o trasformazione
del contratto a tempo determinato in
contratto a tempo indeterminato. L’Inps
il 12 maggio ha pubblicato una circolare
in cui chiarisce le modalità operative del
bonus. Il sostegno è stato previsto dal

decreto legge 60/24, convertito, con
modificazioni, dalla legge 95/2024 con
lo scopo di aumentare l’occupazione
giovanile stabile e prevede l’esonero dal
versamento dei contributi a carico dei
datori di lavoro in relazione alle nuove
assunzioni a tempo indeterminato e alle
trasformazioni dei contratti di lavoro
subordinato da tempo determinato a
tempo indeterminato effettuate tra il 1°
settembre 2024 e il 31 dicembre 2025. Il
bonus giovani si applica a tutti i datori di
lavoro privati e riguarda le assunzioni di
lavoratori che rivestono la qualifica di
operai, impiegati o quadri, con
esclusione del personale con qualifica

dirigenziale. Restano esclusi dal
beneficio i contratti di lavoro domestico
e i rapporti di apprendistato, per i quali è
già prevista l’applicazione di aliquote
previdenziali in misura ridotta. Per
ottenere l’esonero contributivo è
necessario che l’assunzione riguardi
soggetti che alla data dell’assunzione o

della trasformazione del contratto non
abbiano compiuto il trentacinquesimo
anno di età e non sianomai stati
occupati a tempo indeterminato. La
misura dell’incentivo è pari al 100% dei
contributi a carico dei datori di lavoro,
entro un limite massimo di 500 euro al
mese per ciascun lavoratore. L’incentivo
sale a 650 euro al mese, in caso di
assunzioni nell’area Zes unica del
Mezzogiorno. Per ottenere l’agevolazione
è necessario che il datore di lavoro
presenti domanda: il modulo sarà
disponibile sul sito Inps dal 16 maggio.

Valentina Iorio
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Bonus giovani fino a 650 euro, al via le domande
La vicenda

 Dal 16
maggio sarà
possibile fare
domanda per il
bonus giovani

 L’agevola-
zione è rivolta ai
datori di lavoro
per incentivare
le assunzioni di
lavoratori
under 35

L’incentivo
Consiste nell’esonero per 24
mesi al massimo dal pagamento
dei contributi previdenziali

Dopo l’Italia, gli Stati Uniti
e la Spagna, ora il gruppo Pe-
drollo rafforza la sua posizio-
ne nel settore della trasfor-
mazione energetica con
un’operazione in Germania.
Linz Electric, controllata della
holding veronese, ha acquisi-
to il 60% della tedesca Kw Ge-
nerator, produttrice di gene-
ratori sincroni. È la quinta ac-
quisizione in sei anni per il

gruppo, che nel 2024 ha su-
perato i 500milioni di euro di
fatturato. Un’operazione frut-
to di una strategia chiara: «In-
vestiamo per recuperare tem-
po e competenze» ha spiega-
to Giulio Pedrollo, ceo del
gruppo e fondatore di Linz
Electric. Dopo una collabora-
zione quasi ventennale con
Kwg, «portiamo dentro tec-
nologie e competenze, in un
settore che sta diventando
sempre più strategico». Se
Linz Electric eccelle negli al-
ternatori per ambienti più sa-
lubri, Kwg produce macchine
adatte a spazi chiusi e difficili.
Le rinnovabili hanno una

natura intermittente dove
fondamentale è lo stoccaggio
e la trasformazione dell’ener-
gia accumulata. «Uniamo due
eccellenze europee, per far
nascere un campione della
generazione elettrica con un
ampio portafoglio di alterna-
tori».
Il gruppo punta a raddop-

piare in cinque anni il giro di
affari congiunto di Linz
Electric (tra i 30 e i 45milioni)
con Kwg (che ha una ventina
di milioni di ricavi, con oltre
di 4 milioni di utili). «Voglia-
mo superare quota 100 milio-
ni e consolidare la nostra pre-
senza nel settore energia,
complementare a quello del-
l’acqua. Nessuna pompa può
funzionare senza energia».
Nelle calamità naturali, i
blackout, i conflitti «l’energia
è fondamentale per ricostrui-
re, come lo è l’acqua».
Nel radar dell’espansione

futura «siamo alla ricerca di
un’operazione in India» e
«guardiamo anche all’Africa
dove la Cina investe molto.

Anche noi, con le nostre tec-
nologie, possiamo avere un
ruolo nello sviluppo di quei
territori» ha concluso Pedrol-
lo che riguardo al percorso di
crescita del gruppo ha antici-
pato: «Quest’anno ci aspettia-
mo un aggregato in salita del
15%. Ma ci riteniamo ancora
piccoli se confrontati con i
grandi gruppi del mondo e
soprattutto rispetto alle sfide
globali che si pongono da-
vanti».
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A regolare il traffico di me-
tano lungo gli 878 chilometri
del gasdotto fra l’Azerbaigian
e la Puglia sono circa 2.500
valvole, con un diametro fino
1,5 metri e un peso che può
superare le 40 tonnellate. A
fabbricarle è una multinazio-
nale italiana, Valvitalia, che
produce anche i motori per
aprirle e chiuderle all’istante.
Dopo alcuni anni comples-

si, nel 2024 l’azienda con sede
in provincia di Pavia è tornata
in positivo: ilmargine operati-
vo si è attestato a 12,2 milioni
su un fatturato di 220,2 milio-
ni (+21,5%), frutto delle vendi-
te in 115 Paesi. E la prospettiva
per il 2025 è di un altro anno
di crescita. «La domanda di
gas, fonte energetica che co-
stituisce il nostro core busi-
ness, vive una fase di incre-
mento», rimarca Salvatore
Ruggeri, presidente e fonda-
tore di Valvitalia. «Prevediamo

che la tendenza proseguirà in
un’ottica di lungo termine
perché il metano accompa-
gnerà e sosterrà la transizione
alle rinnovabili».
Nel corso del 2024, così, la

società guidata daAndrea For-
zi e controllata da Cdp ha ac-
quisito nuovi ordini per 219,4
milioni (+25,8%) per il 30%
provenienti dal Medio Oriente
e per il 25% dagli Stati Uniti.
«Se i dazi americani sulle im-
portazioni si confermeranno
al 10%, l’impatto sarà modesto
— prevede Ruggeri — i nostri
clienti sono disposti a pagare
di più per le nostre valvole ad
alta precisione attraverso cui,
quando sono chiuse, nondeve
passare neanche un capello».
E non è unmodo di dire.
Un contributo significativo

è arrivato anche dall’Italia, do-
ve, per esempio, le valvole del
gruppo sono impiegate per il
carico e scarico del gas natura-
le liquefatto dalle navi meta-
niere e la sua immissione in
rete. Il progetto del governo di
fare del Paese un hub del me-
tano per l’Europa potrebbe
dare un’ulteriore spinta ai bi-
lanci di Valvitalia.
Oltre a cavalcare il ritorno

del gas, Valvitalia si sta prepa-
rando ancheper la transizione
energetica con valvole per il
trasporto dell’idrogeno. E
continua a investire sulla sua
seconda area di attività: le so-
luzioni antincendio per il set-
tore navale, infrastrutturale,
ferroviario. Gli impianti di
«nebulizzazione» di Valvitalia
si trovano, per esempio, sui
treni ad alta velocità italiani e
nella centrale nucleare slovac-
ca di Mochovce.
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Rilevato il 60% di KWGenerator

Pedrollo, in sei anni
cinque acquisizioni
Ora la Germania

Ruggeri: impattomodesto dai dazi

PiùUsa eMedioOriente
per l’exportValvitalia
Gli ordini salgonodel 26%

100milioni
L’obiettivo di fatturato
aggregato di Linz Electric
con la tedesca Kwg
nell’arco di cinque anni

Il ceo Giulio Pedrollo

di Emily Capozucca di Francesco Bertolino

Salvatore Ruggeri, Valvitalia

2.500valvole
Le valvole nel gasdotto
che collega l’Azerbaigian
alla Puglia sono tutte
prodotte da Valvitalia

BANCA FINNAT E INVESTIRE SGR.
SOLIDITÀ E INDIPENDENZA.

6127127
a n n i

Il valore in tutte
le sue forme
per trasformare
la solidità
in crescita.
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Sarà il summit della migliore manifattura italiana quello che si terrà ad Altavilla
Vicentina il 13 e 14 giugno: i Campioni de L’Economia e ItalyPost si incontrano a porte
chiuse per fare sistema, scambiarsi buone pratiche e ambiziosi obiettivi. Ecco chi ci sarà

di F I L I B E R T O Z O V I C O e C A M I L L A C O N S O N N I

Daniele Lago
Lago, azienda di arredo
di design da 55 milioni

di ricavi, ora punta
a rafforzarsi all’estero,

con nuove aperture e la
sostenibilità come bussola

Marco Nocivelli
Epta, società attiva nella

refrigerazione commerciale,
nel 2024 ha fatturato 1,7
miliardi e prosegue la sua
strategia di M&A: l’ultima

acquisizione in Spagna

Michela Conterno
Lati ha compiuto 80 anni

e produce materiali
termoplastici. Per crescere

punta su innovazione e
sostenibilità, ma anche su
nuovi mercati, come l’India

Mauro Fanin
Cereal Docks, gruppo attivo
nella prima trasformazione

agro-alimentare da 1,39
miliardi di ricavi, ora punta

su un’evoluzione
della propria offerta

Federico Visentin
Mevis, azienda

vicentina che produce
componenti metallici

per l’automotive, fattura
oltre 200 milioni di euro.

Nel 2018 erano 70

Vince la meccanica La distribuzione del fatturato per settore
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100
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Il fatturato

complessivo e
i principali dati
economici dei

Champions

Fatturato aggregato
(migliaia di euro)

Tasso annuo di crescita
composto medio dal 2017

Ebitda medio
2023/2022/2021

Ritorno
sugli investimenti

Posizione finanziaria netta
aggregata (migliaia di euro)*

Posiz. finanziaria netta/ebitda
medio 2023/2022/2021

Patrimonio netto aggregato
(migliaia di euro)

Valore presunto cluster
(migliaia di euro)
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Fonte: Italy Post

39.534.000

12,90%

20,23%

17,31%

-6.143.000

-0,85

28.747.000

70.000.000

Fatturato
30/120 milioni

66.963.000

12,26%

17,70%

14,62%

-4.109.000

-0,38

45.626.000

95.000.000

Fatturato
120/500 milioni

IMAGNIFICI CENTO
CHAMPIONS INSIEME
OLTRE LE INTEMPERIE
N on un convegno qualunque, ma un vero e proprio

summit dell’industria manifatturiera italiana. Un
appuntamento che vedrà protagoniste cento im-

prese con l’obiettivo di guardare oltre le ripetute crisi che,
dal 2020, continuanoa riscrivere le regoledel gioco econo-
mico. Al centro del confronto non ci saranno tanto le diffi-
coltà, quantopiuttosto le strategie per continuare a cresce-
re in uno scenario internazionale sempre più competitivo,
puntando su un mix di acquisizioni mirate e sviluppo or-
ganico. Un modello di crescita che continua a macinare
successi, come dimostra il recente annuncio di Giulio Pe-
drollo, amministratoredelegatodell’omonimaazienda ve-
ronese, che, amarginedell’acquisizionedella tedescaKwg,
ha fissato l’obiettivo del suo gruppo: passare dai 498milio-
ni di fatturato del 2024 al miliardo di euro entro il 2030.
A testimoniare questa tenace vocazione alla crescita «no-
nostante tutto» saranno cento imprenditori. Non semplici
ospiti, ma veri protagonisti del Sum-
mit delle Imprese Champions, evento
riservato esclusivamente agli impren-
ditori e ai loro figli interessati a pren-
dere in mano le redini delle aziende,
promosso da ItalyPost con L’Econo-
mia, inprogramma il 13 e 14 giugnoal-
laCuoaBusinessSchooldiAltavillaVi-
centina. Un summit realizzato con il
contributo di Credit Agricole, Auxiell,
Dbag, Manager a Tempo e FairPlay.
Una due giorni fuori dagli schemi: al
centro non economisti o istituzioni, ma la voce diretta di
chi ogni giorno guida la rinascita dell’industria italiana, in
un contro-racconto che supera le narrazioni dominate da
scenari di de-industrializzazione e declino. Perchémentre
la pubblicistica dominante parla quasi esclusivamente di
crisi, migliaia di imprese italiane continuano a crescere,
innovare e conquistare mercati, consolidando il ruolo del
nostro Paese come secondamanifattura d’Europa.
«Non sono solo le mille imprese Champions a registrare
ogni anno una crescita media del 12% — spiega Caterina
Della Torre, equity partner di Special Affairs e autrice della
ricerca Champions—ma subito dietro di loro ci sonomi-
gliaiadi aziendeche, lontanodai riflettori, cresconoaritmi
sorprendenti, spesso a doppia cifra, dimostrando che il
tessutoproduttivo italianoèpiùvivochemai».Certo, i pro-
blemi non mancano e l’elenco è ben noto. Dalle tensioni
geopolitiche ai dazi, dalla carenzadi competenze alla pres-
sione del costo dell’energia. Ma ciò che distingue queste
impresenonè lanegazionedelledifficoltà, bensì la capaci-
tà di affrontarle con un approccio pragmatico, orientato

alle soluzioni, alla scopertadi nuovimercati, al reperimen-
todi collaboratori qualificati, all’innovazione tecnologicae
dei processi. Niente tempo sprecato in lamentele: l’energia
è tutta concentrata sulla visione del futuro.

Il programma e i nomi

Ed è proprio su questo approccio che si costruisce il pro-
grammadel Summit: una fitta agendadi incontri, articola-
ta tra plenarie e sessioni tematiche, in cui gli imprenditori
Championsentrerannonelmeritodeiprincipalinodidella
crescita. Al centrodel confronto saranno la riorganizzazio-
ne dei processi produttivi e delle filiere, le strategie azien-
dali capacidi tenere il passocon l’evoluzionedeimercati, le
sfidegestionalipergli operationsmanager, la focalizzazio-
ne del ruolo cruciale di manager e temporarymanager, fi-
gure sempre più decisive per guidare con competenza e

flessibilità le diverse fasi di espansio-
ne. Tra i temi centrali ci sarà anche la
finanza strategica, uno strumento es-
senzialenonsoloper sostenere la cre-
scita, ma per dare ulteriore spinta ai
robusti flussi di cassa che molte di
queste imprese già generano. E a por-
tare la propria testimonianza diretta
saranno imprenditori di tutta Italia,
con aziende di ogni settore e dimen-
sione: da chi ha appena superato la
soglia dei 30 milioni di fatturato e

punta con decisione ai cento a chi è già oltre i 200 e guarda
ai 500, fino a chi ha ormai messo nel mirino il traguardo
del miliardo. Impossibile citarli tutti, ma tra i «magnifici
100» troviamoCarloPizzocaro,presidentediFidiaPharma,
azienda padovana cresciuta da 283,9milioni di euro di fat-
turato nel 2017 a oltre 510milioni nel 2024; AntonioGerva-
si, ceodellamodeneseDierre, che conunEbitdamediodel
19% opera nella sicurezza e nell’automazione industriale;
Romeo Faganelli, presidente della bresciana Rima, che tra
macchine industriali e agricolehavistounacrescita straor-
dinariadei ricavi, rallentatanel 2024per ragioni strutturali
ma già ripartita con la ripresa delmercato tedesco. O anco-
raMicheleSpighetto, addella salernitanaTrans Isole, eRe-
mo Perugini, presidente emerito dellamarchigiana Union
Alpha, entrambe aziende con ricavi più che duplicati negli
ultimi sei anni.Ma ancheAlessio Bellin, ad di Gibus, Gian-
maria Morra, presidente di Gmm Farma, e Federico Ferri-
ni, ad di Techfem. Tutte aziende in crescita, provenienti da
settori e percorsi differenti, ma con una visione condivisa.

© RIPRODUZIONE RISERVATA

Sarà una due giorni
fuori dagli schemi:

al centro la voce diretta
di chi ogni giorno guida

la rinascita
dell’industria tricolore

Davide Bollati
Davines, specializzata

in haircare e skincare, sta
rafforzando la sua presenza
nei mercati globali guidata

da una visione di lungo
periodo e sostenibile

Denise Archiutti
Veneta Cucine, azienda
trevigiana di arredi, ha

investito per creare valori
di lungo periodo. Ora

si concentra sulla
crescita nei mercati esteri

Maria Cristina
Piovesana

Alf Group, arredamento
made in Italy nel mondo.

Oltre 20 milioni di euro
esportati in Nord America

e 72 di fatturato totale

Anna Nardi
I punti di forza degli arredi

per l'outdoor di Nardi?
Una filiera controllata,

made in Italy e l’expertise
in mobili realizzati

con materiali riciclabili

Valentina Aureli
Aetna Group, leader

nel packaging di fine linea
da 519 milioni di ricavi,

è proiettata nell’impresa
5.0, nella sostenibilità

e nella Green Economy
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L’Assemblea dei soci ha ap-
provato il bilancio diVerona-
mercato: l’esercizio2024si è
chiuso con un utile netto di
630 mila euro, in crescita di
circa 200 mila euro rispetto
all’esercizio precedente e il
migliore in assoluto realizza-
todalla società.
Per il 2024 è stato elabora-

to il primo Bilancio di Soste-

nibilità con la valutazione di
impatto per gli investimenti
finanziati col contributopre-
valente dei fondi Pnrr: in so-
stanza l’obiettivo è quello di
rendere misurabile, traspa-
rentee rendicontabile il valo-
re generatodaVeronamerca-
to per il proprio ecosistema,
fattodi persone, territori, am-
bientee relazioni
Questo ha permesso di

quantificare il valore di atti-
vità sociali, quali ad esempio
l’educazione alimentare e la
raccolta e destinazione del
prodotto ortofrutticolo in-
vendutoa favoredei soggetti

bisognosi. Dalla rendiconta-
zione di sostenibilità emer-
gono due dati significativi di
impatto, sottolineaunanota:
per ogni euro di costi sociali
sostenuti, la società ha gene-
rato oltre 7 euro di benefici
sociali; quanto ai nuovi inve-
stimenti in fase di realizza-
zione con i fondi del Pnrr,
l’indice Sroi medio calcolato
(cioè il valore sociale genera-
todaun investimento )èpari
a 1.12.
All’ordine del giorno dell’as-
semblea, anche il rinnovo
dell’organo amministrativo:
il sindacoDamianoTomma-

si ha confermato la nomina
del presidente Marco Dalla-
mano con i consiglieri Fran-
ca Castellani ed Alessandra
Salardi. Per la Camera di
CommerciodiVerona il vice-
presidente Paolo Arena ha
indicato lanominadelConsi-
gliere Jacopo Montresor,
mentre i soci di parte privata
(BancoBpm,FondazioneCa-
riverona, Aeroporto Valerio
Catullo, Confcommercio,
Ci.Gr.A. e Fedagro, Coldiret-
ti, Confagricoltura e Confe-
derazione ItalianaAgricolto-
ri) hanno confermato la no-
minadiAdeleBiondani.

LinzfashoppinginGermania

•Presentato il primo
bilancio di sostenibilità
della società e confermata
la nomina del presidente
MarcoDallamano

Settori

Nelprimotrimestre2025
la produzione delle fon-
derie italiane ha segnato
un incremento congiun-
turale rispetto all’ultimo
trimestre del 2024 del
+6,4%, ma il confronto
con il primo trimestre
2024 vede un calo ten-
denziale complessivo
del -9,5% (-8,5% per le
fonderie ferrose e -11,9%
per le non ferrose). An-
che il fatturato segue una
dinamica simile, con una
crescita congiunturale
del +9,2% sul trimestre
precedente. Tuttavia, an-
che per quanto riguarda i
ricavi i valori tendenziali
rimangononegativi per il
settore nel suo comples-
so (-8,7%), con le fonde-
rie ferrose a -8,2% e le
nonferrosea -9,7%.
«Ci troviamo in una fa-

se incui sembrache il set-
tore abbia raggiunto il
fondo della discesa, ma
senza mostrare segnali
concreti di risalita», com-
menta il presidentediAs-
sofond,FabioZanardi.
«Le prospettive di ri-

presa non sonoper ilmo-
mento supportate da un
portafoglio ordini solido,
ma sembrano essere det-
tate più dalla speranza
chedaelementi concreti.
Per modificare questo
quadro», concludeZanar-
di, «è fondamentale che
le istituzioni europee e
nazionali traducano in
misure concrete la consa-
pevolezza, che finalmen-
te sembra esserci, di do-
ver sostenere le filiere
produttive del continen-
te».

Fonderie
inunanno
fatturato
incalo

dell’8,7%

•Leggeraripresarispetto
all’ultimotrimestredel
2024.Zanardi,Assofond:
«Elevaticostienergetici
eincertezzaglobale»FRANCESCALORANDI

francesca.lorandi@larena.it

La galassia del Gruppo Pe-
drollo si amplia conunanuo-
va acquisizione, la quinta de-
gliultimi sei anni.
Dopo le quattro realizzate

tra il 2019 e il 2024, tra Italia,
Spagna e Stati Uniti, per la
prima volta un’operazione
che non ha a che fare con le
elettopompe (core business
del gruppo di San Bonifacio)
ma con il settore energetico:
«Nel mondo l’accesso all’e-
nergia è sempre più incerto,
basti pensare al blackout di
dieci giorni fa in Spagna: ser-
ve un’industria che sappia
dare risposte tecnologiche,
affidabili, intelligenti e scala-
bili», spiega il Ceo Giulio Pe-
drollo. È stato lui a fondare
nel 2002 Linz Electric, la
controllata del gruppo spe-
cializzata nella progettazio-
neeproduzionedi alternato-
ri per la generazione elettri-
ca, chehaappenaacquisito il
60%della tedescaKwGene-
rator GmpH, azienda di me-
die dimensioni – 20 milioni
di fatturato – legata da una
collaborazione ventennale
conLinz.
Gli alternatori diKwgsono

focalizzati nei settori delma-
terial handling, dellemacchi-
neper impieghi gravosieper
ambienti estremi, per la refri-
gerazionemobile, e sonoper-
fettamente complementare
ai prodotti realizzati dall’a-
zienda veronese. Conquesta
integrazione, che segna lana-
scita di una realtà in grado di
cubare tra i 50 e i 60milioni,
«si crea uno dei portafogli
prodotti più completi a livel-
lo globale per ogni applica-
zioneche richiedeenergia in
modo continuo, affidabile e

flessibile», sottolineaPedrol-
lo. Prodotti che diventano
abilitatori di tecnologie, dal-
la guida autonomaall’intelli-
genza artificiale fino ai data
center e a tutti quei sistemi
che richiedono continuità e
stabilità.
«Questa partnership», pro-

segue, «è un chiaro esempio
di come la cooperazione in-
ternazionale tra aziende ac-
comunate da valori, visione
e competenze possa genera-
re nuove opportunità di cre-
scita e sviluppo. Insieme, sia-
mo pronti ad affrontare le
grandi sfide della trasforma-
zioneenergetica globale».

Un copione di successo
«Kw Generator è un’azienda
simile alle altre che abbiamo
acquisito in questi anni: è a
conduzione familiare, è sana
e ha visto in noi un boost per
assicurarsi sviluppo e conti-
nuità anche in termini di suc-
cessione: c’è già una genera-
zione di figli, ora trentenni,
manager attivi in azienda
congrandi capacità e compe-

tenze». La famiglia, rappre-
sentata da Michael Werner,
amministratore delegato e
azionista di Kwg, continuerà
a guidare l’azienda insieme
ai figli, «noi non interferire-
mo ma faremo in modo di
garantire loro opportunità,
facili da trovare per la loro
gammadi prodotti, grazie ad
esempio alla filiale di Linz
Electric negli Usa, porta d’in-
gresso per unmercato enor-
me»,aggiungePedrollo.
«ConLinz comenostro so-

cio di maggioranza», affer-
ma a sua voltaWerner, «sia-
mo fiduciosi nella nostra ca-
pacitàdi affrontare il panora-
ma competitivo e di capita-
lizzare nuove opportunità di
crescita».

Nuove frontiere
«Questoprogetto rappresen-
ta per noi una testimonianza
concretadel valoredellama-
nifattura europea di eccel-
lenza, capace di competere
ed innovare su scala interna-
zionale», afferma Pedrollo,
sottolineando come «l’Euro-
pa continua a rappresentare
il più grande mercato al
mondo con player straordi-
nari, unamanifattura imbat-
tibile grazie alle tecnologie e
allecompetenze».
Tuttavia è oltre i confini

dell’Ue che guarda ora il
GruppoPedrollo, proseguen-
do nella strategie di acquisi-
zioni che l’ha portato, ad og-
gi, a un fatturato annuo di
500 milioni di euro. «Siamo
sempre stati vicini all’Africa
dal punto di vista umanita-
rio, c’è forte il desiderio di es-
sere presenti anche dal pun-
to di vista industriale: un’o-
perazione in quel continen-
tepotrebbeessereun’oppor-
tunità,maèancoradadefini-
re. Poi c’è l’India, posiziona-
ta molto bene geopolitica-
mente: un mercato immen-
sosebbenecomplesso, lonta-
no e difficile. La Panelli, no-
stra controllata, ha unpicco-
lostabilimentonella regione
del Gujarat: ma ci piacereb-
be entrare inmodo più deci-
so e per questo stiamo son-
dandopossibili partner».Giulio PedrolloCeo del Gruppo Pedrollo

GruppoPedrollo

Linz ElectricFondata nel 2002, si occupa di progettazione e produzione di alternatori

• L’azienda
dialternatoriha
acquisito il60%di
Kwg.GiulioPedrollo:
«Affrontiamolesfide
della trasformazione
energeticaglobale»

Obiettivi
«Valutiamo
opportunità
inAfricaeci
piacerebbe
entrare in
modopiù
deciso in
India»

Veronamercato, l’utilenetto sale a630milaeuro
Assembleasoci: okalbilancio2024enuovocda

Confermato Il presidente Dallamano tra Tommasi e Merci
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Pedrollogroup,colpoinGermania
LinzacquisisceglialternatoriKwg
Presoil60%dell’azienda:«Insieme50milionidiricavi.L’obiettivoèraddoppiarli»
VERONA Pedrollo group, nuovo
colpo, stavolta in Germania. La
quinta acquisizione in sei anni
però non avviene nell’ambito
principale delle pompe idrauli-
che, ma nell’energia della con-
trollata Linz Electric, sede ad
Arcole, nel Veronese, attiva ne-
gli alternatori in un ampio ven-
taglio di applicazioni, 30milio-
ni di euro di ricavi (saliti anche
a 43, nel picco post-Covid). Che
ora si allarga, con l’acquisizio-
ne del 60% della tedesca Kwg,
quartier generale a Stoccarda,
operatore di nicchia, con 20
milioni di euro di ricavi, nei
settori più gravosi, dove perso-
nalizzazione e un’elettronica
molto avanzata sono decisive,
come i generatori per gli im-
pianti di refrigerazione sui Tir,
le macchinemovimento terra e
quelle minerarie, dove fornisce
costruttori come Caterpillar,
Komatsu e Carrier.
L’obiettivo dell’operazione

tra due aziende già partner
(Pedrollo forniva già a Kwg il
cuore delle macchine), chiusa
a fine aprile e spiegata ai di-
pendenti, in cui Pedrollo si af-
fianca alla famiglia Werner,
che resta a gestire l’azienda in-
sieme ai Kurz, che però hanno
ceduto le loro quote, è chiara
ed è la stessa già applicata in
quelle già fatte su Pedrollo, fi-

dove, in campo elettrico, la
continuità di fornitura lungo la
rete di fronte ad una produzio-
ne parcellizzata, con quote
sempremaggiori da fotovoltai-
co ed eolico, diventa fonda-
mentale. E dove l’integrazione
potrà aprire opportunità dal
ferroviario al militare.
Pedrollo spiega gli elementi

dell’operazione: «Siamo intan-
to orgogliosi che sia Linz a
mandarla avanti direttamente,
in un Paese come la Germania
dove farne non è così semplice.
Il vantaggio qui èmettere insie-
me portafogli prodotti comple-
mentari, con clienti diversi, di
rilievo e ad alto valore aggiunto
nel loro caso, con competenze
ingegneristiche diverse e che si
integrano. L’operazione poten-
zia entrambi».
Qual è stato, nel caso di

Kwg, l’elemento decisivo nel
farla scattare? «Direi il potersi
affiancare a un gruppo che
permetta loro di affrontare gli
investimenti per sostenere il
rapporto con i grandi gruppi
clienti - aggiunge Pedrollo -.
Possiamo assicurare una pro-
spettiva di crescita, in un rap-
porto di fiducia che dura da
vent’anni. Anche in questo ca-
so si sono accese tutte le luci
verdi per l’operazione: aveva-
mo di fronte un’azienda che

funziona e macina utili, una
proprietà familiare, con le
nuove generazioni già attive e
molto capaci da un punto di
vista ingegneristico e com-
merciale, in capo a cui mante-
nere la gestione e notevoli si-
nergie di prodotto e commer-
ciali da sviluppare».
Linz potrà poi affiancare

una parte industriale appena
rafforzata: «Abbiamo chiuso
una tornata di 10 milioni di in-
vestimenti tra macchinari e un
nuovo capannone - dice anco-
ra l’ad -. L’operazione con Kwg
ne richiederà altri su stampi,
miglioramento dei macchina-
ri e tecnologie applicative».
L’aumento delle capacità pro-
duttive passerà però soprattut-
to per Arcole. L’altro punto di
forza è lamessa a disposizione
reciproca delle basi. A partire
dagli Usa e dall’appoggio sui
grandi clienti che Kwg ha già.
Specie di fronte al rischio dazi:
«Per ora non vediamo impatti:
- conclude Pedrollo -. Ma se
qualcosa dovesse succedere,
abbiamo lo stabilimento di
Minneapolis a disposizione
per dare una mano. Il vantag-
gio vero è di poter disporre di
queste pedine, tra Italia, Ger-
mania, Spagna e Usa».

Federico Nicoletti
© RIPRODUZIONE RISERVATA

Economia

no a raddoppiare la taglia del
gruppo e portarlo a mezzo mi-
liardo di ricavi: «Si aggregano
due realtà che insieme riparto-
no da 50 milioni di fatturato,
che ci piacerebbe raddoppiare
entro il 2030, quando termine-
rà l’attuale piano industriale -
dice l’amministratore delegato
di gruppo, Giulio Pedrollo, che
Linz aveva creato 23 anni fa -.
La divisione energia può ambi-
re a quella dimensione». E di-
ventare in pieno la «seconda
gamba» del gruppo elet-
tromeccanico veronese: «Ci
sono le condizioni per farlo»,
aggiunge Pedrollo. Lungo gli
sviluppi della svolta elettrica e
della sostenibilità ambientale,

Risiko Il
magazzino di
Linz Electric e
l’amministra-
tore delegato,
Giulio Pedrollo

A Vicenza e Verona

Confindustria, definite
le squadre dei presidenti
Beltrame e Riello

VENEZIA Confindustria, i consigli generali
di Vicenza e Verona approvano le squadre
dei due presidenti designati Barbara
Beltrame e Giuseppe Riello (nelle foto),
riuniti ieri in un doppio appuntamento in
parallelo. A Vicenza, la squadra di Beltrame
sarà composta da Mario
Carraro (presidente di Mecc
Alte), delegato al Lavoro,
Giulia Faresin (vicepresidente
di Faresin Industries), che
avrà Internazionalizzazione
ed Europa, Silvia Ferraro (ad
di Tecnopaper), Credito,
Finanza e Fisco, Enrico Maggi
(ad di Impresoft),
Digitalizzazione e Intelligenza
artificiale, Claudio Pozza (ad
di Pm), Infrastrutture, Ivan
Tomasi (presidente Inglesina), Education,
Renato Zelcher (ad di Crocco), Sostenibilità e
Luca Zoppelletto (ad di Zoppelletto),
Organizzazione. Roberto Spezzapria
(presidente di Compagnia siderurgica) sarà
tesoriere e delegato alle società Multimedia.
A Verona il presidente Giuseppe Riello sarà
affiancato da otto vice: Marco Dalla
Bernardina (direttore operativo Dalla
Bernardina), Carlo De Paoli (presidente In
Job), Denis Faccioli (presidente di Tecres),
Filippo Girardi (presidente di Midac), Silvia
Nicolis (amministratore di Lamacart),
Giangiacomo Pierini (direttore sostenibilità
di Coca Cola Hbc), Lorenzo Poli (presidente
di Cartiera Saci), Denis Venturato (presidente
di Samo). In consiglio anche le vice di diritto
della Piccola, Tiziana Recchia, e dei Giovani,
Chiara Brentegani. I due presidenti saranno
confermati in giugno nelle due assemblee (a
Verona il 5 giugno). © RIPRODUZIONE RISERVATA
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P r o p r i e t a r y

Pedrollo, an Italy-based energy transformation company, has acquired Bombas Saci, a Spanish manufacturer of

swimming pool pumps, CEO Giulio Pedrollo told Mergermarket.

The deal, which sees Pedrollo own 70% of the target following a EUR 30m-plus investment, will help the Italian

group further penetrate the Iberian market and broaden its products offering, the CEO said. 

Buyside advisers were Translink Corporate Finance (M&A), K&L Gates (legal), PwC (Þnancial and tax due diligence)

and TLA Advisory (Þscal assistance), he said. Advisers on the sellside were CaixaBank (M&A), ETL ILIA (legal) and

EY (Þnancial due diligence).

Pedrollo remains in acquisition mode with its internal M&A team working on a shortlist of takeover candidates.

The company has held advanced talks with some distributors, the CEO said, and is optimistic it will close these

deals by mid-year.

India is among the regions on the company’s radar, with plans to get a foothold in the country with the purchase of

a local peer with annual sales in EUR 10m-50m range and a strong client base, said the CEO. Pedrollo is also eying

the US, with suitable candidates there being most likely in the EUR 20m-100m turnover range, he said. Any deal

would help strengthen the company’s commercial prospects in those countries, he added.

The group could turn to several funding sources to carry out its M&A strategy, including cash from the balance

sheet and debt, the CEO, adding that for this year it should hit over EUR 420m in revenues and EBITDA margin of

nearly 25%. Exports accounted for 80% of the companyÕs turnover, he said, naming France, Germany, the

Netherlands, the US as its key markets.

by Micaela Osella
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Pedrollo acquires Bombas Saci, eyes further buys in India, US – CEO
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Dopo l’acquisizione della tedesca Kwg Generator, l’ad spiega la strategia del gruppo
per una crescita che dai 500 mln attuali – e 570 mln previsti per il ‘25 – porterà
lÕazienda veronese a un miliardo entro il 2030. ÒAcquisizioni autoÞnanziate con 100
mln di ebitda l’anno e una crescita continua”. Focus anche sugli alternatori
elettrici, con cui in Germania Òpotremo beneÞciare della ripresa con i fondi per le
infrastruttureÓ

ECONOMIA

Giulio Pedrollo: “Nuove
acquisizioni per crescere ancora”.
Obiettivo 1 mld entro il 2030

 

    

é una maratona quella che corre ormai da anni la Pedrollo, passata dai 157
milioni del 2017 ai 498 milioni del 2024. E i ritmi non sono previsti in
rallentamento nei prossimi anni, anzi: la crescita media annuale è stimata in
un  12% circa lÕanno, che al 2030 dovrebbe portare a raggiungere lÕobiettivo
del miliardo che lÕamministratore delegato Giulio Pedrollo si è posto. E il 2025
sembra già rendere più realistica l’idea, con una crescita che si delinea
intorno al 14% e un fatturato stimato a 570 milioni per il gruppo delle
elettropompe e della trasformazione dellÕenergia di San Bonifacio, nel
Veronese, da anni annoverata nella classiÞca delle Champions, le 1.000
migliori imprese italiane. Anche grazie ad una strategia di crescita per linee
esterne che permette di accelerare i tempi che altrimenti, con la sola crescita
organica, rischierebbero di far perdere competitivitˆ in un mercato che corre
veloce. E in effetti questa è una ÞlosoÞa ormai pienamente sposata dallÕad
Pedrollo: ÒOrmai siamo alla decima acquisizione. Le Þnanziamo grazie alla
nostra cassa, facciamo un ricorso limitatissimo alle banche. Per questo non
prevediamo né la quotazione né l’apertura del capitale, non ne abbiamo
bisogno, almeno per ora. Un Ebitda di 100 milioni lÕanno ci permette di
investire in autonomiaÓ. In effetti negli ultimi anni la marginalitˆ del gruppo
è sempre stata superiore al 20% (con punte anche del 27%), e nel 2023 (ultimo
bilancio completo depositato) la cassa superava addirittura i 70 milioni. 

LÕultima operazione è fresca di annuncio: riguarda unÕazienda tedesca, Kwg
Generator, di cui Linz Electric, controllata di Pedrollo, ha acquisito il 60% per
un valore sul quale le bocche sono cucite, ma che dovrebbe aggirarsi fra i 15 e
i 20 milioni. “Un’operazione strategica per noi, che riguarda gli alternatori
adatti ad ambienti più estremi o ostili, che si vanno ad integrare con quelli
che abbiamo giˆ in portafoglioÓ, spiega Pedrollo. Gli alternatori elettrici sono
dispositivi che trasformano lÕenergia meccanica in energia elettrica alternata,
e “si usano per i sistemi di alimentazione di macchine movimento terra, per i
magneti che recuperano gli scarti di metallo, per la refrigerazione mobile. Ma
anche per garantire la continuità energetica in un contesto nel quale le
rinnovabili Ð per fortuna Ð crescono, ma restando per˜ instabili e quindi
richiedendo dei sistemi di backup afÞdabili. ÒPensiamo al black out in Spagna,
ma anche alle esigenze di un data center: in questi casi i gruppi elettrogeni
svolgono un ruolo importantissimo (e richiedono, per funzionare a loro volta,
gli alternatori NdR)Ó. I prodotti acquisiti Òpotranno servire in contesti difÞcili,
per la protezione civile ad esempio, ma anche in Ucraina nel post-guerraÓ. Ma
delle opportunità da cogliere potrebbero esserci già in Germania, grazie agli
investimenti sulle infrastrutture che Ð ci raccontano le imprese Ð stanno giˆ
riattivando gli ordini lungo la Þliera. ÒCerto, grazie alla neo-acquisita potremo
anche presidiare quel mercato e cavalcare questÕondaÓ, speciÞca Pedrollo.

La crescita proseguirà parallelamente anche sul comparto acqua, che
rappresenta ancora il 90% dei ricavi, e che è oggi sempre più trainato dagli
eventi estremi di cui il cambiamento climatico è principale causa. ÒSiccitˆ e
alluvioni fanno s“ che la necessitˆ di spostare acqua sia sempre maggioreÓ, e
cos“ le occasioni per diventare più capillari Ð e intervenire in situazioni dagli
effetti sempre più dirompenti Ð aumentano, rendendo realistico lÕobiettivo
dellÕad. Che continuerˆ comunque ad essere spinto anche dallÕM&A, Òtema
sul quale siamo sempre vigili: non abbiamo ad oggi visibilità della prossima
acquisizione, ma esaminiamo molti dossier e quando si presentano le
condizioni giuste, ci muoviamo”. Anche perché i processi di passaggio
generazionale, spesso difÞcili nelle imprese italiane, e le crisi ormai
strutturali di alcuni settori, possono portare sul tavolo nuove opportunità. “In
effetti molte delle aziende che abbiamo acquisito si trovavano in queste
situazioni e richiedevano di essere rilanciate, non solo in ItaliaÓ. Con
unÕaggiunta determinante per Pedrollo: ÒColpevole è anche la quantitˆ di
burocrazia che ci è caduta addosso negli ultimi anni, in particolare negli
ultimi due. é diventata davvero soffocante. Lo è per noi, che siamo unÕazienda
strutturata, non oso immaginare per le imprese più piccole. Ormai chiudono
anche perchŽ non riescono a far fronte alle richieste e ne vengono fortemente
penalizzate”. 
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Linz Electric è ancora più europea (e
globale) con l’acquisizione di KWG
Colpo grosso in casa Pedrollo, con l'acquisizione del 60% della tedesca KW Generator
(KWG) da parte di Linz Electric Linz Electric e KWG, alias KW Generator, innervano
l’infrastruttura energetica europea con un’operazione sinergica tra i due versanti delle
Alpi. Membro attivo del Gruppo Pedrollo sul fronte della generazione, Linz Electric
proietta la sua expertise dal Veneto, dove gli alternatori sono di casa, a pochi chilometri
da Stoccarda, dove KWG agisce in osmosi con il know-how di quel territorio.
Linz Electric ha acquisito il 60% di KWG
Le gamme di alternatori del binomio italo-tedesco sono complementari. Questa
integrazione agglutina competenze all’interno di un unico polo gravitazionale, che si
candida a livello globale per ogni applicazione che richiede energia: dai gruppi
elettrogeni tradizionali ai sistemi di supporto alla transizione energetica, dalla
refrigerazione mobile alle macchine movimento terra fino a tutte le soluzioni per i
macchinari che necessitano di energia in modo continuo affidabile e flessibile.
La rete distributiva globale consolidata di Linz Electric all’interno del Gruppo Pedrollo,
insieme alla sua filiale diretta negli Stati Uniti, rappresenta un importante volano per
l’apertura di nuovi mercati e segmenti di clientela per KWG.
Scatto panoramico di Linz Electric
Senso di appartenenza
Quando si fa riferimento all’impatto strategico di un’operazione come questa, occorre
contestualizzare. Il contesto della partnership tra Linz Electric e KWG, oltre a quanto
anticipato, è ulteriormente dettagliato dall’appartenenza di al Gruppo Pedrollo, realtà in
espansione con un fatturato annuo di 500 milioni di euro, che potenzia così gli asset
energetici. Un’affermazione rinfrancata dall’esternazione di Giulio Pedrollo, Ceo del
Gruppo Pedrollo e fondatore di Linz Electric: «Dopo anni di collaborazione, sono
entusiasta delle opportunità che questa integrazione offre: la partnership tra Linz Electric
e KWG è un chiaro esempio di come la cooperazione internazionale tra aziende
accomunate da valori, visione e competenze possa generare nuove opportunità di
crescita e sviluppo. Insieme, siamo pronti ad affrontare le grandi sfide della
trasformazione energetica globale. Continueremo ad investire con determinazione in
innovazione, qualità e servizio al cliente, mantenendo al contempo le nostre radici
produttive saldamente ancorate nei territori d’origine. Questo progetto rappresenta per
noi una testimonianza concreta del valore della manifattura europea di eccellenza,
capace di competere ed innovare su scala internazionale

Tutti i diritti riservati

dieselweb.eu URL : http://dieselweb.eu
PAESE : Italia
TYPE : Web Grand Public 

13 maggio 2025 - 17:25 > Versione online

SITO INTERNET:	  	 DIESEL WEB
SITO WEB: 	  	 http://dieselweb.eu
DATA:	  	 13 maggio 2025



 

NOME RIVISTA:	 TECHNICAL REVIEW MIDDLE EAST
SITO WEB: 	 https://technicalreviewmiddleeast.com/
DATA:	 13 maggio 2025



 

NOME RIVISTA:	 TECHNICAL REVIEW MIDDLE EAST
SITO WEB: 	 https://technicalreviewmiddleeast.com/
DATA:	 13 maggio 2025



 

NOME RIVISTA:	 AFRICAN REVIEW 
SITO WEB: 	 https://africanreview.com
DATA:	 13 maggio 2025



 

NOME RIVISTA:	 AFRICAN REVIEW 
SITO WEB: 	 https://africanreview.com
DATA:	 13 maggio 2025



 

Linz Electric SpA acquisisce il 60% di
KW Generator GmbH

Linz Electric SpA (Linz Electric) e KW Generator GmbH (KWG) annunciano un
ulteriore rafforzamento della loro collaborazione quasi ventennale, grazie all’acquisizione
da parte di Linz Electric di una partecipazione del 60% nel capitale di KWG. Questa
operazione rappresenta una partnership strategica tra due eccellenze europee e mette a
fattor comune il meglio del made in Italy e del made in Germany, unendo competenze,
innovazione e solidità industriale per affrontare le nuove sfide globali del settore
energetico.
Le gamme di alternatori delle due aziende sono perfettamente complementari e grazie
a questa integrazione si crea uno dei portafogli prodotti più completi a livello globale per
ogni applicazione che richiede energia: dai gruppi elettrogeni tradizionali ai sistemi di
supporto alla transizione energetica, dalla refrigerazione mobile alle macchine
movimento terra fino a tutte le soluzioni per i macchinari che necessitano di energia in
modo continuo affidabile e flessibile.
In un momento storico in cui l’affidabilità dell’approvvigionamento energetico è tornata
centrale a livello globale, con la crescente attenzione verso la resilienza dei sistemi
elettrici e i rischi legati a blackout e instabilità, Linz Electric e KWG uniscono forze,
visione e know how per offrire risposte concrete, su scala globale.
KWG contribuirà alla partnership con le proprie linee prodotto ad alto contenuto
tecnologico e con solide relazioni strategiche con clienti OEM di primo piano, attivi nei
settori del material handling, delle macchine per impieghi gravosi e per ambienti estremi,
nonché della refrigerazione mobile.
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